Фундаментальные Основы Процессинга


ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ ПРОЦЕССИНГА

Самая большая проблема, с которой сталкиваются процессоры в работе с клиентами, сводится к следующему: какие процессы проводить и когда именно их проводить. Всегда необходимо помнить, что есть определенные фундаментальные шаги, которые обязательно должны быть проработаны в правильной последовательности. Каждый раз, когда эта последовательность нарушается, состояние клиента ухудшается, и он не может продолжать процессинг.

Совершенная технология требует полной истины — правильных и точных кто, что, где, когда, как, почему и уровня настроения. Если эти вещи присутствуют, тогда вы неуклонно будете добиваться успеха, и ваша уверенность будет неуклонно возрастать.

Неудовлетворительное или неправильное применение технологии неминуемо ведет к тому, что практикующий процессор вводит неверные данные в жизнь клиента, в результате состояние клиента ухудшается, он становится «меньше» и теряет доверие к процессору.

Наиважнейший результат процессинга — нахождение ИСТИНЫ. Когда человек находит истину, когда он ею «проникается» и может ею обладать, в этот момент он находится на вершине Зеленой Зоны. Чем меньше истины будет во время сессии, тем ниже по зонам будет находиться клиент.

Очень легко обнаружить ошибочную технологию в какой-либо области: в ней слишком много лжи. Люди не доверяют такой технологии и технологам, и не пользуются их услугами.

ДВЕНАДЦАТЬ ФУНДАМЕНТАЛЬНЫХ ОСНОВ ПРОЦЕССИНГА

Есть двенадцать особо важных областей жизни, которые следует полностью прояснить. Если какая-то из них не улажена, и в ней остается заряд, то кейс потерпит неудачу. Эти области перечислены в порядке убывающей значимости, и должны улаживаться в соответствии с приведенной последовательностью. Все процессоры должны знать эти двенадцать областей как свои пять пальцев и мастерски их использовать для улаживания и достижения Хороших Показателей в каждой из них.

Ниже приводятся эти двенадцать фундаментальных областей:

1. ВЫ.

2. ОБЛАСТЬ СТРАХА.

3. ОПЫТ ВОСХОЖДЕНИЯ (духовного продвижения).

4. НЕВЕРНЫЕ ОТВЕТЫ.

5. КРУШЕНИЕ ПАРАДИГМ.

6. ПОСТОЯННЫЕ НАГРОМОЖДАЮЩИЕСЯ (РЕКУРЕНТНЫЕ) ПРОБЛЕМЫ.

7. УТАИВАНИЯ (КЕПТЫ).

8. ВРЕДНЫЕ ПОСТУПКИ.

9. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО ПОСТОЯННО НЕГАТИВНО ПРОЦЕССИРУЕТ ЧЕЛОВЕКА.

10. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО РЕАКТИВИЗИРУЕТ ПРОШЛЫЕ ИНЦИДЕНТЫ.

11. НЕПОНЯТЫЕ СЛОВА ИЛИ ДЕЙСТВИЯ.

12. ЧТО-ТО, ЧТО ПРОДОЛЖАЕТСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО.

Любые из этих двенадцати пунктов могут оказаться неулаженными и свести на нет успех сессии. Очевидно, что у большинства клиентов почти все эти области не улажены. Поэтому первое, что вам следует сделать при работе с новым человеком — поочередно уладить каждую из этих областей.

На более низких уровнях нас будут интересовать только те типы процессов, которые снимут рестимуляцию (de-access). То есть снимут заряд (de-access) с нынешней жизни и доведут клиента до Зеленой Зоны. Основные процессы следует проводить только тогда, когда клиент будет к ним готов.

Понадобилось тридцать пять лет и сотни тысяч часов процессинга с десятками тысячами людей для того, чтобы раскрыть верную последовательность, которой мы пользуемся сейчас. Единственно правильное решение — использование правильной технологии в правильно выбранной области.

Когда человек находит истину, с ним происходят особые явления. Они описаны в бюллетене по Хорошим Показателям (человек обретает большую степень причинности). (Cause Indicators)
Плохая технология проявляется как плохие показатели, или тем, что человек становится следствием (effect indicators).

Для того чтобы быть процессором высшего класса (т. е. мастером) необходимо быть истиной, действовать с истиной и обладать истиной. Это требует немалой смелости и высокого уровня честности.

ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ

1. ВЫ.

Это понятие является наиважнейшей фундаментальной основой потому, что ВЫ – есть точка-источник всей Вашей жизни и всего что с ней связанно. Если ВЫ как точка-источник не проявляете себя в полной мере, тогда все остальное в Вашей жизни тоже будет ущербным.

Вы не можете быть, делать или обладать тем, что Вы не можете полностью определить.

«Я» — это понятие, которое для большинства людей связано с наибольшим количеством заблуждений. Это то, что вводит людей в наибольшее замешательство, так как у каждого имеется иная (нередко ошибочная) система убеждений относительно понятия «Я».

Когда человек не прояснил полностью слово «Я», у него наблюдаются замешательство, глупость, заблуждения, ненависть, мисэмоции, разочарования, конфликты, скрытые стандарты, огромные трудности в общении, обман и бесчестие. Его охватывают страх неудачи, смятение, он не способен к длительной концентрации внимания, либо вовсе не может сосредоточиться, становится застенчивым. Для него характерно значительное ограничение количества жизненных сил, способности действовать, размера игр, уровней достижений, ощущений, удовольствий, точности и способности восприятия, что в совокупности ведет к жизненным проявлениям свойственным Красной и Желтой Зонам.

Когда встречаются двое или более людей, не понимающих что такое «Я», это создает обострение вышеперечисленных явлений, что приводит к широкому распространению подобных явлений.

Это одна из основных причин, из-за которой образование на наше планете неэффективно.

Без полного и глубокого понимания слова и понятия «Я» вы столкнетесь с огромными преградами, пытаясь понять и постичь любые другие слова, предметы или действия. Способность видеть и обладать истиной будет значительно подорвана, потому что вы не сможете видеть верных кто, что, где и когда и испытывать высокие уровни настроения. Ваше восприятие и проникание будут ограничены более низкими Желтой и Красной Зонами.

Если у человека нет полного понимания того, что есть «Я», тогда он может легко пренебречь своим «Я». В этом случае его «Я» становится подверженным внешним влияниям, делая его индивидуальности и индивидуальности других важнее, чем «Я».

ПРОЯВЛЕНИЯ ВОЗНИКАЮЩИЕ ИЗ-ЗА НЕПОНИМАНИЯ ИЛИ НЕПРАВИЛЬНОГО ПОНИМАНИЯ «Я»
НЕУВЕРЕННОСТЬ В СЕБЕ

НИЗКАЯ САМООЦЕНКА

НИЗКОЕ САМОУВАЖЕНИЕ

НЕРЕШИТЕЛЬНОСТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ ПРИНЯТЬ ЧЕТКУЮ ПОЗИЦИЮ

НЕЖЕЛАНИЕ БРАТЬ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ СОЗДАВАТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ ОБЛАДАТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ ДЕЙСТВОВАТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ ИЗВЕСТНЫМ

НЕЖЕЛАНИЕ РАЗВИВАТЬСЯ

НЕЖЕЛАНИЕ КОНЦЕНТРИРОВАТЬСЯ

НЕЖЕЛАНИЕ ПОСВЯТИТЬ СЕБЯ ЧЕМУ-ТО ОПРЕДЕЛЕННОМУ

НЕЖЕЛАНИЕ РУКОВОДИТЬ

ОТКЛАДЫВАНИЕ НА ПОТОМ

НЕПРЕРЫВНЫЕ БЕССМЫСЛЕННЫЕ РАЗГОВОРЫ

НЕСПОСОБНОСТЬ СДЕЛАТЬ ВЫБОР

ОТСУТСТВИЕ КОНЦЕНТРАЦИИ

БЕСХАРАКТЕРНОСТЬ

ОЩУЩЕНИЕ СЕБЯ НИКЕМ

ОТСУТСТВИЕ ИНДИВИДУАЛЬНОСТИ

ОТСУТСТВИЕ ДИНАМИЗМА

ОТСУТСТВИЕ ОБЩЕНИЯ

ПЛОХОЕ УМЕНИЕ СЛУШАТЬ

ОЧЕНЬ ПЛОХОЕ УСВОЕНИЕ ИНФОРМАЦИИ

ОЧЕНЬ ПЛОХОЕ ЗАПОМИНАНИЕ

ОЧЕНЬ ПЛОХОЕ ПОНИМАНИЕ ПРОЧИТАННОГО

ОЧЕНЬ НЕУМЕЛОЕ ОБРАЩЕНИЕ С ЛЮДЬМИ

ОЧЕНЬ ПЛОХИЕ ВЗАИМООТНОШЕНИЯ

МНОГО СПОРИТ

ОЧЕНЬ ЖАДНЫЙ

ТЕЛЕСНЫЕ ПРОЯВЛЕНИЯ

УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА

ВЫГЛЯДИТ ГРУСТНЫМ

НЕВЕСЕЛЫЙ

ИМЕЕТ ПРИШИБЛЕННЫЙ ВИД

НЕ ИСПЫТЫВАЕТ НИКАКОГО УДОВОЛЬСТВИЯ

ДВИГАЕТСЯ И ДЕЙСТВУЕТ ТАК, КАК БУДТО ЖИЗНЬ — ТЯЖКОЕ НАКАЗАНИЕ

ДВИГАЕТСЯ И ДЕЙСТВУЕТ МЕДЛЕННО

ПУСТЫЕ ГЛАЗА

ОЧЕНЬ МАЛО СМЕЕТСЯ

ОЧЕНЬ СЕРЬЕЗНЫЙ ВИД

БЕЗЖИЗНЕННЫЙ

МЕДЛИТЕЛЬНЫЕ ДЕЙСТВИЯ

ВОРЧИТ, ВЫРАЖАЕТ НЕДОВОЛЬСТВО И ВЗДЫХАЕТ, ДЕЛАЯ ЧТО-ЛИБО В ПРИСУТСТВИИ ДРУГИХ (как будто говоря “Посмотрите как я мучаюсь, до чего же мне, бедняге, тяжело. О, Господи!”)

2. ОБЛАСТЬ СТРАХА

Это вторая по важности область, и это объясняется тем, что если у клиента есть область страха, тогда он не захочет быть «здесь и сейчас». Если вы пытаетесь уладить область, которая содержит в себе страх, клиент будет неспособен удерживать свои достижения. Областей страха неисчислимое множество, какая же из них наиболее важная?

А. СТРАХ БЫТЬ САМИМ СОБОЙ.

Б. Все, что может быть связано с сессией:

Процессор

Комната

Вещи в комнате

Локатор Единиц Внимания

Задавание вопросов

Подтверждения

Разговор с другим человеком

Стул

Стол

Процесс

Используемые термины

Договоренность о встрече

Необходимость приходить вовремя

Б. Следующая область страха также нуждающаяся в P.L.I.

Персонал

Руководители

Книги

Алан С Уолтер

Семинары

Практические занятия

Планирование Жизни

Время

В. Следующую область страха составляют схожие практики:

Психотерапевты

Доктора

Пациенты

Технологии

Персонал

Руководители

Лидеры

Термины

Процессы

Инциденты

Негативные процессы

Состояния восхождения

Г. Следующая область: Связи в настоящем времени

Жена

Муж

Дети

Подруга

Друг

Начальник на работе

Сослуживец

Соратник

Игры

Правила

Игроки

Оппоненты

Страхи, связанные с работой

Закрытие

Публичные выступления

Просьбы о деньгах

Успех

Богатство

Любой страх представляет собой область отторжения для человека и может погубить его жизнь. Человек, у которого нет ни одной области страха, будет свободным и эффективным.

По мере того, как вы улаживаете области страха у человека, вы также урегулируете многие другие жизненно важные вещи.

ПРОЯВЛЕНИЯ СТРАХА

ОПОЗДАНИЯ

НЕСПОСОБНОСТЬ ОРИЕНТИРОВАТЬСЯ ВО ВРЕМЕНИ

НЕСПОСОБНОСТЬ ОРИЕНТИРОВАТЬСЯ В ПРОСТРАНСТВЕ

НЕСПОСОБНОСТЬ УПРАВЛЯТЬ ЭНЕРГИЕЙ

НЕСПОСОБНОСТЬ УПРАВЛЯТЬ СИЛОЙ

НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ВЕЩАМИ

НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ЛЮДЬМИ

НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ДЕНЬГАМИ

НЕСПОСОБНОСТЬ БЫТЬ ПОЛНОСТЬЮ В СЕССИИ

ОТКЛАДЫВАЕТ СЕССИИ

НЕЖЕЛАНИЕ ОБЩАТЬСЯ

НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ ПРОЦЕССОРУ

НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ ПЛАНИРОВЩИКУ ЖИЗНИ

НЕЖЕЛАНИЕ РАБОТАТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ ПРОИЗВОДИТЬ

НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ ИЗВЕСТНЫМ

НЕЖЕЛАНИЕ ДОБИВАТЬСЯ УСПЕХА

НЕЖЕЛАНИЕ ПРОХОДИТЬ ПОЛНОЕ ОБУЧЕНИЕ

НЕЖЕЛАНИЕ ЗНАТЬ ЧТО-ТО ДОСКОНАЛЬНО

НЕЖЕЛАНИЕ СТАНОВИТЬСЯ МАСТЕРОМ

НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ САМОМУ СЕБЕ

Следующая по значимости область:

3. ОПЫТ ВОСХОЖДЕНИЯ

Это следующая важная область, потому что это также одна из основных областей страха. Когда у человека резко повышается уровень осознания, он часто начинает замечать слишком много областей, которые требуют проработки и улаживания. На него внезапно обрушивается слишком много истины, а это вызывает сильный страх. У человека нет необходимых понятий, чтобы это выразить, а также нет умений для того, чтобы исправить то, что он видит. В результате, он начинает притягивать старые «решения» для того, чтобы справиться с проблемами. А ведь именно эти старые «решения» изначально и привели человека к потере осознанности и способностей.

Существует два важных аспекта улаживания прошлых опытов восхождения. Первый: реабилитируя опыт восхождения и позволяя человеку полностью это пронизывать (permeate) и обладать, вы дадите ему огромное количество уверенности и стабильности относительного того, кем и чем человек действительно является.

Второй важный аспект состоит в том, что вы помогаете человеку увидеть то, что он бессознательно создает и что предопределяет его нынешнее существование.

ПРОЯВЛЕНИЯ ОПЫТА ВОСХОЖДЕНИЯ

ОЧЕНЬ ВЫСОКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ, ЗА КОТОРЫМИ СЛЕДУЮТ КРАЙНЕ НИЗКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ

ДУХОВНОЕ ПЕРЕЖИВАНИЕ СВОЕЙ БЕЗГРАНИЧНОСТИ

ОЧЕНЬ ВЫСОКИЙ УРОВЕНЬ ВОСПРИЯТИЯ

НЕСПОСОБНОСТЬ УЛАЖИВАТЬ СОБЫТИЯ

НЕРАЗРЕШИМЫЕ ПРОБЛЕМЫ

НЕКОТОРЫЕ ОБЛАСТИ ЖИЗНИ НАХОДЯТСЯ В ЗЕЛЕНОЙ ЗОНЕ

НЕКОТОРЫЕ ОБЛАСТИ ЖИЗНИ НАХОДЯТСЯ В КРАСНОЙ ЗОНЕ

РЕЗКОЕ ПОВЫШЕНИЕ УРОВНЯ ОСОЗНАНИЯ

УРОВЕНЬ ЭНЕРГИИ ВО МНОГОМ ПРЕВОСХОДИТ УРОВЕНЬ ЗНАНИЯ

ДЕПРЕССИИ

УТРАЧЕННЫЕ ИГРЫ

КОНЕЦ ИГР

НЕ ЗНАЕТ, ЧТО С СОБОЙ ДЕЛАТЬ

ФАНАТИЧНО ИЩЕТ ЗНАНИЙ

РЕЗКОЕ ПРОБУЖДЕНИЕ СПОСОБНОСТЕЙ

4. НЕПРАВИЛЬНЫЕ ОТВЕТЫ (на жизненные вопросы, ситуации)
Этот пункт важен по той причине, что неверные ответы — это то, на основе чего человек строит свою жизнь. Если вы их не обнаружите и не поможете человеку найти правильные ответы, тогда его жизнь не изменится и он будет продолжать действовать в низкой зоне бытия.

Неправильные ответы порождают дополнительные вопросы, которые влекут за собой последующие неправильные ответы и так далее. Когда это происходит, клиент сильно интровертируется (замыкается и уходит в себя), у него появляются отрицательные эмоции.

Интровертность (замкнутость) является верным признаком большого количества неверных ответов.

Хронические отрицательные эмоции — верный признак большого количества неправильных ответов.

Человек, постоянно занимающийся самопроцессингом перегружен чрезмерным количеством неверных ответов.

Неверные ответы могут быть причиной отказа человека от дальнейшего процессинга, особенно, если сессия дала ему почву для новых неправильных ответов.

ПРОЯВЛЕНИЯ НЕПРАВИЛЬНЫХ ОТВЕТОВ

РАЗОЧАРОВАНИЯ — ОТРИЦАТЕЛЬНЫЕ ЭМОЦИИ

НЕ ХОЧЕТ ПРОХОДИТЬ ПРОЦЕССИНГ

УСТАЛОСТЬ

НЕ ДОБИВАЕТСЯ УСПЕХА В ЖИЗНИ

ВСЕ ВНИМАНИЕ ОБРАЩЕНО ВНУТРЬ СЕБЯ

ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА К ЖИЗНИ — ОЩУЩАЕТ СЕБЯ В ЛОВУШКЕ

ПОСТОЯННО ХОЧЕТ НАХОДИТЬСЯ В ДРУГОМ МЕСТЕ

НЕРЕШИТЕЛЬНОСТЬ

НЕУВЕРЕННОСТЬ

НЕ МОЖЕТ БЫТЬ В СЕССИИ ДАЖЕ ВО ВРЕМЯ СЕССИИ

ПРОБЛЕМЫ С ЛЮДЬМИ

ОКАЗЫВАЕТСЯ В НЕПРАВИЛЬНОМ МЕСТЕ В НЕПОДХОДЯЩЕЕ ВРЕМЯ

НЕПРАВИЛЬНЫЕ КТО
НЕПРАВИЛЬНЫЕ ЧТО
НЕПРАВИЛЬНЫЕ ИГРЫ

ПОСТОЯННО НАХОДИТСЯ В ЗАТУМАНЕННОМ СОСТОЯНИИ

СЕССИЯ НЕ ИДЕТ НОРМАЛЬНО

ХРОНИЧЕСКИЕ НИЗКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ

ДАЕТ НЕАДЕКВАТНЫЕ ОТВЕТЫ НА ВОПРОСЫ ПРОЦЕССИНГА

НЕ БЕРЕТ ОТВЕТСТВЕННОСТИ ЗА СВОЮ ЖИЗНЬ

НЕ ХОЧЕТ ЛИДИРОВАТЬ

НЕ ХОЧЕТ «НОСИТЬ ШЛЯПУ» (ВЫПОЛНЯТЬ СВОИ ОБЯЗАННОСТИ)

НЕ ХОЧЕТ УЧИТЬСЯ

5. КРУШЕНИЯ ПАРАДИГМЫ

Это пятая по важности область. Человек живет свою жизнь негативным образом из-за прошлых крушений парадигм. У него исключительно негативное восприятие, из-за чего он отрицательно процессирует свою среду и окружающих его людей. Крушения парадигм причиняют разочарования. Когда человек разочарован, его жизнь ухудшается.

Неулаженные разочарования могут погубить жизнь человека и его друзей. Люди на этом уровне не могут быть дружелюбными, и это делает их жизнь очень нелегкой.

Свобода от разочарований и крушений парадигм позволяют человеку постоянно действовать на уровне Зеленой Зоны.

ПРОЯВЛЕНИЯ КРУШЕНИЯ ПАРАДИГМЫ

ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА К ЖИЗНИ ИЛИ К СЕССИИ

ВРАЖДЕБНОСТЬ

ГРУСТЬ

НЕОБУСТРОЕННОСТЬ ЖИЗНИ

УГРЮМОЕ ИЛИ УНЫЛОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА

СМЕЕТСЯ МАЛО ИЛИ НЕ СМЕЕТСЯ ВООБЩЕ

ПОСТОЯННЫЙ СТРЕСС

ОЩУЩАЕТ СЕБЯ СТАРЫМ

ПЛОХИЕ СПОСОБНОСТИ ОБЩАТЬСЯ

ОБРЫВАЕТ ОБЩЕНИЕ

ДЕГРАДИРОВАННЫЕ ИГРЫ

ОТКАЗЫВАЕТСЯ ОБЩАТЬСЯ

ОТКАЗЫВАЕТСЯ ВОВЛЕКАТЬСЯ

ОТКАЗЫВАЕТСЯ ВЫИГРЫВАТЬ

НЕ МОЖЕТ ВЫИГРАТЬ

ЗАМЕЧАЕТ ТОЛЬКО ПЛОХОЕ

6. ПОСТОЯННЫЕ НАГРОМОЖДАЮЩИЕСЯ ПРОБЛЕМЫ

Эта область — шестая по важности, потому что нагромождение проблем захватывает все внимание и жизненную силу человека. Из-за неспособности решить нанизанные друг на друга проблемы у клиента нет улучшений кейса.

ПРОЯВЛЕНИЯ ПОСТОЯННЫХ НАГРОМОЖДАЮЩИХСЯ ПРОБЛЕМ

ПОСТОЯННО ГОВОРИТ ОБ ОДНОМ И ТОМ ЖЕ ЧЕЛОВЕКЕ ИЛИ ОБЪЕКТЕ

НЕ ЧУВСТВУЕТ УЛУЧШЕНИЯ ПО ОКОНЧАНИИ СЕССИИ

НЕТ ПРОДВИЖЕНИЙ КЕЙСА

ЖИЗНЬ — ЭТО ПРОБЛЕМА

СЕССИИ — ЭТО ПРОБЛЕМА

ВЫ — ПРОБЛЕМА

УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА

МАЛО СМЕЕТСЯ

ОЩУЩЕНИЕ БЕЗНАДЕЖНОСТИ

ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ЖЕРТВОЙ

НЕГАТИВНО СМОТРИТ НА ЖИЗНЬ

ОТСУТСТВИЕ ПОБЕД

ОТСУТСТВИЕ ОЗАРЕНИЙ

ОТСУТСТВИЕ ХОРОШИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ

АБСОЛЮТНО ВСЕ — ПРОБЛЕМА

7. УТАИВАНИЯ

Это седьмой по важности пункт, потому что часто источником шести вышеперечисленных пунктов бывает одно или больше утаиваний.

Утаивания содержат огромное количество страха, стыда, замешательства, сожалений и вины. Это то, из-за чего человек должен «замаскироваться» и отрицать свою Самость.

Человек, у которого есть утаивания, не может достичь более высоких состояний бытия, так как эти состояния требуют цельности «Я».

Именно из-за УТАИВАНИЙ клиент будет отказываться от прохождения процессинга. Для большинства людей нежелание проходить процессинг объясняется страхом перед тем, что их прошлые поступки будут раскрыты.

Человек, у которого есть утаивания, становится очень критичным по отношению к другим — ведь он никому не может доверять настолько, чтобы рассказать о своих утаиваниях. Можно безошибочно определить, что у человека имеются утаивания, по тому как он критикует других за то, что те находятся в столь упадочном состоянии.

ПРОЯВЛЕНИЯ УТАИВАНИЙ

КРАЙНЯЯ КРИТИЧНОСТЬ

ПОСТОЯННЫЕ РАЗОЧАРОВАНИЯ

ЛЕГКО РАЗОЧАРОВЫВАЕТСЯ

УСТАЛОСТЬ

ЗЕВАЕТ

НЕ МОЖЕТ СМОТРЕТЬ В ГЛАЗА

ЗАМЕЧАЕТ ТОЛЬКО ПЛОХОЕ

ИЩЕТ ТО, ЧТО НЕ В ПОРЯДКЕ У ДРУГИХ

В СЕССИИ ПОВЕРХНОСТНЫ

НЕ ВХОДЯТ ЛЕГКО В СЕССИЮ

ЗАСТРЯВШАЯ СТРЕЛКА НА ЛОКАТОРЕ ЕДИНИЦ ВНИМАНИЯ

НЕ ХОЧЕТ ЗНАТЬ

ПРОБЛЕМЫ С ОБУЧЕНИЕМ

ОБРЫВАЕТ ОБЩЕНИЕ

НЕРВОЗНОСТЬ

8. ВРЕДНЫЕ ПОСТУПКИ

Они находятся на восьмом по важности месте, так как блокируют восприятие, знание, проникание (permeation), обладательность и причинность. Неулаженные вредные поступки препятствуют восхождению человека вверх по зонам бытия.

В первую очередь, следует обрабатывать те вредные действия, которые постоянно повторяются: именно они приводят к тому, что человек притягивает к себе наказания и постоянно создает опасную атмосферу в которой доминирует невротический, им же созданный страх.

Страх наказания или боязнь быть осмеянным за совершение какого-либо поступка — одна из важнейших причин, по которой человек боится быть самим собой; в результате, он должен скрываться и маскироваться.

ПРОЯВЛЕНИЯ ВРЕДНЫХ ПОСТУПКОВ

ПОСТОЯННЫЕ ЖАЛОБЫ О КОМ-ЛИБО ИЛИ О ЧЕМ-ЛИБО

ЯВЛЯЕТСЯ СЛЕДСТВИЕМ

НИЩЕТА

ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ЖЕРТВОЙ

ПОДВЕРЖЕННОСТЬ НЕСЧАСТНЫМ СЛУЧАЯМ

СИЛЬНО ЗАФИКСИРОВАН В КРАСНОЙ ЗОНЕ

НЕСЧАСТЕН

РАЗРУШИТЕЛЬНЫЕ ИГРЫ

ОЖИДАЕТ НАКАЗАНИЙ

НЕУДАЧНИК

НЕ ЯВЛЯЕТСЯ ПРИЧИНОЙ

БОИТСЯ ДОБИВАТЬСЯ УСПЕХА

СИЛЬНОЕ ОТРИЦАНИЕ

9. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО ПОСТОЯННО ПРОЦЕССИРУЕТ ЧЕЛОВЕКА

Это девятая область по значению, так как новые способности и прогресс кейса клиента могут быть серьезно подорваны кем-нибудь или чем-нибудь, что оказывает на него негативное действие.

Основной процесс, проводимый негативным процессором — это неправильные ответы, ложные восприятия, неправильные кто, что, где, когда, как, почему и настроение. Основное орудие негативного процессора — ложь.

ПРОЯВЛЕНИЯ ВОЗДЕЙСТВИЯ ОТРИЦАТЕЛЬНЫХ ПРОЦЕССОРОВ

ПОТЕРЯ ДОСТИЖЕНИЙ

ЭФФЕКТ АМЕРИКАНСКИХ ГОРОК

ПОСТОЯННО ПОВТОРЯЮЩИЕСЯ ПРОБЛЕМЫ

ПОСТОЯННО СОЗДАЕТ БУДУЩИЕ ПРОБЛЕМЫ И ПЛОХИЕ СОСТОЯНИЯ

НЕ ДОБИВАЕТСЯ ПОБЕД В ЖИЗНИ

НЕ ДОБИВАЕТСЯ ПОБЕД В СЕССИИ

СКОВАН

В ЗАМЕШАТЕЛЬСТВЕ

КРУШЕНИЕ МЕЧТАНИЙ

ПОТЕРЯ ИГР, ПОТЕРЯ УСТРЕМЛЕНИЙ

ПОТЕРЯ ЖИЗНЕРАДОСТНОСТИ

10. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО ВЫЗЫВАЕТ У КЛИЕНТА РЕАКТИВАЦИЮ (РЕСТИМУЛЯЦИЮ) ПРОШЛЫХ БОЛЕЗНЕННЫХ ИНЦИДЕНТОВ

Это десятый по важности пункт, так как человек может очень сильно рестимулироваться (get over-accessed) из-за того, что у него были реактивизированны прошлые травматические инциденты. В окружении человека, в его уме и духовном пространстве содержится слишком много неправды.

Травматические инциденты прошлого обладают властью над человеком. Они могут заставить человека делать вещи, которых он делать не хочет. Реактивация этих инцидентов может оказаться крайне разрушающей для человека.

ПРОЯВЛЕНИЯ РЕАКТИВАЦИИ ПРОШЛЫХ ИНЦИДЕНТОВ

НЕ ПРИСУТСТВУЕТ

ПЫТАЕТСЯ УЛИЗНУТЬ

НАХОДИТСЯ В ТРАНСЕ

ОКАЗЫВАЕТСЯ В НЕПРАВИЛЬНОМ МЕСТЕ В НЕПОДХОДЯЩЕЕ ВРЕМЯ

НЕ МОЖЕТ УЧИТЬСЯ

НЕ МОЖЕТ ПРОХОДИТЬ ТРЕНИНГ

СКЛОННОСТЬ К ТРАВМАМ

НАХОДИТСЯ В КРАСНОЙ ЗОНЕ

11. НЕПОНЯТЫЕ СЛОВА И ДЕЙСТВИЯ

Это одиннадцатый по важности пункт, так как если у человека есть непонятые слова и действия, то он не будет правильно выполнять процесс. Более того, это внесет в сессию замешательство и всевозможные разочарования.

Если у человека слишком много непонятых слов и действий, тогда он не придет в следующий раз на процессинг.

Очень важно, чтобы человек понимал, что происходит во время сессии и что именно вы делаете. Обилие непонятных слов и действий приведет клиента в замешательство, вслед за чем он почувствует себя очень глупым. Он не добьется никакого улучшения, и вполне возможно вообще откажется проходить процессинг.

ПРОЯВЛЕНИЯ НЕПОНЯТЫХ СЛОВ И ДЕЙСТВИЙ

ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ТУПЫМ

ПЛОХИЕ ПОКАЗАТЕЛИ

НЕ МОЖЕТ ОТВЕТИТЬ НА ВОПРОСЫ ПРОЦЕССА, ТУПОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА

ЗЕВАЕТ

ПРОТЕСТУЕТ

ХОЧЕТ УЙТИ

ИСПЫТЫВАЕТ К ВАМ НЕПРИЯЗНЬ

ИСПЫТЫВАЕТ НЕПРИЯЗНЬ К P.L.I.
НЕ НРАВИТСЯ ПРОЦЕССИНГ

НАХОДИТСЯ В ПОЛУСОЗНАТЕЛЬНОМ СОСТОЯНИИ

ГРУСТНЫЙ

НЕСЧАСТЛИВ

УНЫНИЕ

12. ЧТО-ТО, ЧТО ДЛИТСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО

Если человек выиграл в чем-то, завершил какую-то игру, но факт окончания был упущен, проигнорирован, то это приводит к оверрану
. У человека возникает сопротивление, затем возмущение и, в конце концов, протест.

Когда что-либо тянется слишком долго, жизнь убывает, и появляется ощущение пустоты и безнадежности. На Локаторе Единиц Внимания это проявляется как показания свыше 4.0.

Когда какой-то процесс переходит за точку хороших показателей (КЯ
), это означает, что вы проводите процесс уже слишком долго. Это проявляется как отсутствие изменений, Показатель Сопротивления доходит до 4.0
 и застывает, клиент при этом выглядит очень угрюмым.

Иногда вы можете наткнуться на область, которая процессировалась слишком долго. У меня как-то раз была клиентка, которая проходила терапию, во время которой она прорабатывала инцидент изнасилования. Она очистила инцидент от отрицательных зарядов на первой же сессии, и последующие 1000 часов оказались всего лишь пустой тратой времени и денег. Более того, это заставило ее поверить, что она не может справиться со своим кейсом и привести что-нибудь к исчезновению.

Свою жизнь она жила точно так же, как проходила инциденты в сессии: для нее все было в тягость, ничто не приносило радости и не улучшало ее состояния.

ПРОЯВЛЕНИЯ ЧЕГО-ТО, ЧТО ПРОДОЛЖАЕТСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО

ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА

СОПРОТИВЛЕНИЕ

СЕССИЯ В ТЯГОСТЬ — ЖИЗНЬ В ТЯГОСТЬ

УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА

ВОРЧИТ НЕЗАВИСИМО ОТ ЗАНЯТИЯ

ПРОТЕСТУЕТ

ВЫСОКОЕ СОПРОТИВЛЕНИЕ, ЗАСТЫВШАЯ СТРЕЛКА НА 4.0 ИЛИ ВЫШЕ

КЕЙС НЕ ПРОГРЕССИРУЕТ

ОТСУТСТВИЕ ХОРОШИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ

БЕЗЖИЗНЕННОСТЬ

Все процессоры и клиенты должны пройти Клин Слейт по этому бюллетеню. Вы можете сэкономить клиенту сотни тысяч часов, правильно используя верный подход в правильный момент.

Процессоры должны знать как свои пять пальцев перечисленные Двенадцать Жизненных Основ и их проявления в правильном порядке.

Строгое следование этому бюллетеню обеспечит гарантированное достижение вашими клиентами больших побед в сессии и в жизни, а также в огромной степени увеличит вашу уверенность и компетентность в работе с клиентами.

АЛАН С. УОЛТЕР

Август 1993.

Пересмотрено 21 Марта 1995 года.

* * * * * * * * * * * *

THE VITAL FUNDAMENTALS OF PROCESSING

The biggest problem that most processors have with their clients is what to do when.  There are specific, fundamental actions that must always be handled.  Any time one of these fundamentals is violated, the client will begin to get worse and will not be able to continue processing.

Perfect technology requires perfect truths -- that is exact, precise, correct who, what, wheres, whens, whys, and mood.  When this is evident in an environment, you get expansion and confidence.

Sloppy or poor implementation of technology means that the practitioner is putting untruths into the client's life, thus causing the client to degrade and the practitioner and client to contract and lose confidence.

The vital end product of processing is TRUTH.  TRUTH, when found, permeated and owned is the top of the Green zone.  Thus your client soars to the high Green Zone states.  The less truth in the session, the lower the client will be in the zones.

It is very easy to observe out-technology in an area.  That area has too many untruths.  The public doesn't trust the technology or the technologists and will not buy.

THE TWELVE VITAL FUNDAMENTALS OF PROCESSING 

There are twelve vital areas that must at all times be fully cleaned up.  If any one of these is left unflat or unhandled, the case will crash.  These twelve areas are listed in order of importance and must be handled in their exact order.  All processors must know these twelve areas and their causes verbatim, and become expert in handling them to Cause Indicators.

The twelve vital areas are:

1.   YOU.

2.   AN AREA OF FEAR.

3.   AN ASCENSION EXPERIENCE.

4.   WRONG ANSWERS.

5.   PARADIGM CRASHES.

6.   CONTINUOUS RECURRING PROBLEMS.

7.   KEPTS.

8.   HARMFUL ACTS.

9.   SOMEONE OR SOMETHING CONTINUOUSLY NEGATIVELY      PROCESSING CLIENT.

10.   SOMEONE OR SOMETHING TRIGGERING INCIDENTS.

11.  NONCOMPREHENDED TERMS OR ACTIONS.

12.  SOMETHING GONE ON TOO LONG.

Any one of these twelve points can go out and ruin the session.  Naturally, brand-new clients have almost all areas out, so your first actions on beginning clients is to handle each area in this sequence.  At the lower levels, we are interested only in de-access types of processes.  The idea is to de-access the client's immediate life and bring them up to the Green zone.  When the client is ready to handle the main line processes, put them on them.

It has taken thirty-five years and 100,000s of hours on 10,000's of clients to uncover the exact sequence of how we became the way we are.  The only way out is with the correct tech aimed at the correct area.

Truth, when found, has very specific phenomena.  They are covered in the Cause Indicators bulletin.  Out-tech shows up by manifestation of bad or effect indicators.

To be a top, champion, master processor demands the ability to be truth, act truth, and own truth.  It takes great bravery and honesty to become a master processor.

THE VITAL FUNDAMENTALS
1.  YOU.  The reason that this is the most important vital fundamental is that it's the source point of everything in and connected to your life.  Should this source point be less than its full capacity, then everything else is less than it can be.

If you cannot fully define something, the You cannot be it, do it, or have it.

Thus, the single most misunderstood term for everybody is the word You.  This also makes it the most confused subject because everybody has a different or conflicting erroneous belief system upon this misunderstood term, YOU.

Not knowing the full definition of the word You enters in confusion, stupidity, delusions, weird ideas, hate, misemotion, upsets, conflicts, hidden agendas, huge communication difficulties, dishonesty, dishonor, dependency, immobility, restraints of self, success reluctances, fear of failure, embarrassment, short or no attention span, poor or no concentration, poor or no focus, shyness, and a tremendous restriction of drive, action, size of games, levels of achievement, feelings, pleasures, abilities, and accuracy of perception, thus causing many Red Zone and Yellow Zone phenomena.

And, when you put two or more people together who do not comprehend what YOU means, you set up a reinforcement and an empowerment of the above liabilities.  Thus you get a multiplicity of these phenomena.

This is the single, most basic, reason education does not work properly throughout the world.  

Without full and total comprehension of the word and the subject, YOU, you have a barrier to being able to fully and totally comprehending any other words, subjects, or actions.  The ability to see and own the truth will be flawed because you will not be able to observe the true who, what, where, or when, or be able to experience the higher moods.  Your perceptions and permeation will be limited to the lower Yellow and Red Zone areas.

When the YOU is not fully comprehended, it is very easy to make it not important, thus putting the You under outside control and making your own and others' identities more important than YOU.

MANIFESTATIONS OF NON-COMPREHENDED,

OR FALSELY-COMPREHENDED YOU
UNCERTAINTY OF SELF

LOW SELF-ESTEEM

LOW SELF-RESPECT

INDECISIVE

RELUCTANCE TO TAKE A POSITION

RELUCTANCE TO BE RESPONSIBLE

RELUCTANCE TO CREATE
RELUCTANCE TO OWN

RELUCTANCE TO BE

RELUCTANCE TO ACT

RELUCTANCE TO BE KNOWN

RELUCTANCE TO PROMOTE

RELUCTANCE TO CONCENTRATE

RELUCTANCE TO COMMIT

RELUCTANCE TO LEAD

PROCRASTINATION

CONTINUOUS WAFFLING

CAN'T MAKE UP ONE'S MIND

NO FOCUS

NO PERSONALITY

A NONENTITY

NO DYNAMISM

OUT OF COMMUNICATION

VERY POOR LISTENING SKILLS

VERY POOR DATA ASSIMILATION

VERY POOR DATA RETENTION

VERY POOR READING HABITS

VERY POOR PEOPLE-HANDLING SKILLS

VERY POOR RELATIONSHIPS

EXTREMELY ARGUMENTATIVE

VERY POSSESSIVE

BODY LANGUAGE MANIFESTATIONS  

GRIM FEATURES

SAD LOOK

NO FUN   

HAS BEATEN LOOK

NO PLEASURE

MOVES AND ACTS LIKE LIFE IS AN ORDEAL

WALKS AND ACTS SLOW

BLANK LOOK IN EYES

VERY LITTLE LAUGHTER

VERY SERIOUS OUTLOOK

LIFELESS

PONDEROUS ACTIONS

GRUNTS, GROANS, AND SIGHS WHEN DOING SOMETHING WHEN 

ANYONE IS WATCHING (as if to say, "See what a martyr I am; what a noble beast of burden.  Oh, my!)

2.  AN AREA OF FEAR.  The reason this is the next most important vital fundamental is that when the client has an area of fear, they will not want to be there.  If you process over an area of fear, the client will not be able to maintain their gains.  There can be trillions of areas of fear, so which area is the most important?

A.  FEAR OF BEING (YOURSELF) SELF.

B.  Anything to do with the session:

The processor

The room

Things in the room

The A.B.L.

Being asked questions

Being acknowledged

Talking to someone

The chair

The table

The process

The terms

Making an appointment

Being on timez

B.  The next area of fear could then be the subject of P.L.I. :

The staff

The executives

The books

A.C.W.

Seminars

Workshops

Life Planning

Time

C.  The next area of fear would be similar practices:

Therapists

Doctors

Patients

Technologies

Staff

Executives

Leaders

Terms and

Procedures

Incidents

Negative processes

Ascension states

D.  The next area would be present-time connections:

Wife

Husband

Children

Girl friend

Boy friend

Boss

Work mate

Teammates

Games

Rules

Players

Opponents

Job-related fears

Closing

Public speaking

Asking for money

Success

Wealth

Any area of fear represents an area of withdrawal and will ruin the client's life.  A client without any areas of fear is a client who is free and who can be incredibly effective.

As you handle a client's areas of fear, you will also handle many of the other vital fundamentals.

MANIFESTATIONS OF FEAR
LATENESS

INABILITY TO HANDLE TIME

INABILITY TO HANDLE SPACE

INABILITY TO HANDLE ENERGY

INABILITY TO HANDLE FORCE

INABILITY TO HANDLE OBJECTS

INABILITY TO HANDLE PEOPLE

INABILITY TO HANDLE MONEY

INABILITY TO BE FULLY IN SESSION

PUTS OFF SESSIONS

RELUCTANCE TO COMMUNICATE

RELUCTANCE TO TRUST PROCESSOR

RELUCTANCE TO TRUST LIFE-PLANNER

RELUCTANCE TO WORK

RELUCTANCE TO PRODUCE

RELUCTANCE TO BE KNOWN

RELUCTANCE TO SUCCEED

RELUCTANCE TO TRAIN FULLY

RELUCTANCE TO KNOW FULLY

RELUCTANCE TO BECOME A MASTER

RELUCTANCE TO TRUST SELF

The next area of importance is:

3.  AN ASCENSION EXPERIENCE.  The reason this is the next most important area is that it is also a prime area of fear.  When the client experiences a very high surge of awareness, they sometimes experience too many areas that need repair and handling.  This is too much truth too suddenly and causes great fear within the client.  The client doesn't have the skills and vocabulary to express or handle what has come to view.  This causes them to unknowingly pull in old solutions to handle the problems.  These old solutions are the reason the client lost their awareness and ability in the first place.

There are two major products of handling past ascension experiences: One, by rehabilitating the ascension experience and allowing the client to permeate and own it, you add tremendous certainty and stability to the basic truth of who and what the client really is. 

The second major product is, you help the client uncover involuntary replications that are ruining their present existence.

MANIFESTATIONS OF ASCENSION EXPERIENCE

SUPER-HIGH MOOD LEVELS, THEN DREADFUL LOWER MOOD LEVELS.

EXPERIENCING HUGENESS OF SELF SPIRITUALLY.

VERY HIGH PERCEPTION.

INABILITY TO MAKE THINGS GO RIGHT.

UNSOLVABLE PROBLEMS.

SOME AREA OF LIFE IN HIGH GREEN ZONE.

SOME AREA OF LIFE IN LOW RED ZONE.

SUDDEN BURSTS OF AWARENESS.

ENERGY LEVEL GREATLY EXCEEDING KNOWLEDGE.

DEPRESSION.

LOSS OF GAMES.

END OF GAMES.

DOESN'T KNOW WHAT TO DO WITH SELF.

KNOWLEDGE FANATIC.

SUDDEN INCREASE IN ABILITIES.

4.  WRONG ANSWERS.  The reason this is the fourth most important area is, the client is running their life with these wrong answers.  If you don't locate them and get the client to get the true answers, their life will not change and they'll continue to operate in a low zone or level of existence.

Wrong answers lead to more questions, which lead to more wrong answers, then more questions.  When this happens, the client becomes very introspective and very mis-emotional.

Introspection is a sure sign of too many wrong answers.  

Chronic misemotion is another sure sign of too many wrong answers.

The client who is constantly self-processing is a client with too many wrong answers.

Wrong answers can cause a client to refuse processing, especially if the session has caused him to be given more wrong answers.

Wrong answers process the client down-scale.

MANIFESTATIONS OF WRONG ANSWERS

UPSET - MIS-EMOTIONAL.

DOESN'T WANT PROCESSING.

TIRED.

CAN'T MAKE LIFE WORK.

INTROSPECTED.

NO INTEREST IN LIFE - FEELS TRAPPED.

CHRONICALLY WANTS TO BE ELSEWHERE.

UNCERTAIN.

UNCONFIDENT.

CAN'T GET IN SESSION EVEN DURING SESSION.

PEOPLE PROBLEMS.

WRONG PLACE, WRONG TIME.

WRONG WHOS.

WRONG WHATS.

WRONG GAMES.

IN A DAZE.

SESSION NOT GOING RIGHT.

CHRONIC LOW MOOD LEVEL.

ANSWERS DON'T FIT PROCESSING QUESTIONS.

WILL NOT TAKE CHARGE OF LIFE.

WILL NOT LEAD.

WILL NOT WEAR HAT.

WILL NOT STUDY.

5.  PARADIGM CRASHES.  This is the fifth most important area.  The client is running his life in a negative manner because of past paradigm crashes and perceives only negatively, thus negatively process the environment and those around him.  Paradigm crashes cause upsets.  When a client is upset, his life gets worse.

Unhandled upsets can wreck the lives of the client and his friends.  This level of client cannot be friendly, thus makes life very hard for himself.

Freedom from upsets and paradigm crashes allows the client to operate continuously in the Green Zone.

MANIFESTATIONS OF PARADIGM CRASH
NO INTEREST IN LIFE OR SESSION.

UNFRIENDLY.

SAD.

LIFE NOT WORKING.

FACIAL CHARACTERISTICS GRIM OR GLUM.

LITTLE OR NO LAUGHTER.

STRESSED OUT.

FEELS OLD.

POOR COMMUNICATION SKILLS.

CUTS COMMUNICATION.

DEGRADED GAMES.

REFUSES TO GET IN COMMUNICATION.

REFUSES TO GET INVOLVED.

REFUSES TO WIN.

CAN'T WIN.

LOOKS ONLY AT NEGATIVITY.

6. CONTINUOUS RECURRING PROBLEMS.  The reason this is the sixth most important area is because continuous recurring problems tie up all the client's attention and life-force particles in trying to solve the problem.  Failure to handle continuous recurring problems causes the client to experience no case-improvement.

MANIFESTATIONS OF CONTINUOUS RECURRING PROBLEMS
CONTINUOUSLY BRINGING UP SAME SUBJECT OR PERSON.

DOESN'T FEEL GOOD AT END OF SESSION.

NO GAIN

LIFE IS A PROBLEM

SESSIONS ARE PROBLEMS

YOU ARE A PROBLEM

FACIAL EXPRESSIONS GRIM.

LITTLE LAUGHTER.

FEELS HOPELESS.

VICTIMISH.

NEGATIVE TOWARD LIFE.

NO WINS.

NO COGNITIONS.

NO CAUSE INDICATORS.

EVERYTHING IS A PROBLEM.

7.  KEPTS.  The reason this is seventh in importance is that the above six often have at their source a kept or many kepts.

Kepts contain a great deal of fear, shame, embarrassment, remorse, and guilt.  This forces the client into disguising themselves and denying their You-ness.

A client with known kepts cannot attain the higher states because higher states require a fuller You.

The client will refuse processing because of KEPTS.  Fear of being found out is a major reason for most people's refusal of processing.

The client with kepts gets very critical of those around them because they can't trust anyone enough to tell their kepts.  That the client blames everyone for their fixed condition is an immediate giveaway that the client has kepts.MANIFESTATIONS OF KEPTS
EXTREMELY CRITICAL.

CONSTANTLY UPSET.

GETS UPSET EASILY.

TIRED.

YAWNS.

CANNOT LOOK YOU IN THE EYES.

SEES ONLY NEGATIVITY.

LOOKS FOR WHAT'S WRONG IN OTHERS.

RUNS SHALLOWLY.

WON'T GO INTO SESSION EASILY.

A.B.L. MANIFESTATIONS TIGHT.

DOESN'T WANT TO KNOW.

STUDY DIFFICULTIES.

BREAKS COMMUNICATION.

IS BAD-TEMPERED

8.  HARMFUL ACTS.  The reason harmful acts are eighth in importance is that they block perception, knowledge, permeation, ownership, and cause.  Unhandled harmful acts keep the client from rising up the zones.

The most important harmful acts to handle are those that recur continuously because they cause the client to pull in punishment and penalties and create a continuous dangerous environment and climate of neurotic, self-created fear.

Fear of being punished or ridiculed for having committed a harmful act is a major reason behind fear of being fully themselves; they are in hiding and in disguise.

MANIFESTATIONS OF HARMFUL ACTS
CONTINUOUSLY COMPLAINING ABOUT SOMEONE OR SOMETHING.

AT EFFECT.
POVERTY.

VICTIM.

ACCIDENT PRONE.

VERY RED ZONE.

UNHAPPY.

DESTRUCTIVE GAMES.

PENALTY AND PUNISHMENT PRONE.

UNLUCKY.

UN-CAUSING.

AFRAID TO REACH OUT.

HEAVY DENIAL.

9.  SOMEONE OR SOMETHING CONTINUOUSLY NEGATIVELY PROCESSING CLIENT.  This is ninth in order of importance because your client's new abilities and case gain can be severely negated by someone or something actively putting the client down.

The major process that the negative processor is running on the client is wrong answers, wrong perceptions, wrong whos, whats, wheres, moods, and hows.  Untruths are the weapons of the negative processor.

MANIFESTATIONS OF NEGATIVE PROCESSING.
LOSS OF GAINS.

CLIENT EXPERIENCING UPS AND DOWNS.

CLIENT HAS CONSTANT RECURRING PROBLEMS.

CLIENT CONSTANTLY CREATING FUTURE PROBLEMS AND BAD CONDITIONS.

CLIENT NOT WINNING IN LIFE.

CLIENT NOT WINNING IN SESSION.

CLIENT IMMOBILIZED.

CLIENT OVERWHELMED.

LOSS OF DREAMS.

LOSS OF GAMES. LOSS OF ASPIRATIONS.

LOSS OF LIVELINESS.

10.  SOMEONE OR SOMETHING TRIGGERING INCIDENTS.  The reason this is tenth in order of importance is that a client can become extremely over-accessed by having past incidents accessed.  Too many untruths are being put into the client's environment, mind, and spiritual space.

Past incidents have the power to control the client; to make them do things they don't want to do.  It can be very upsetting for the client to have these past incidents accessed.

MANIFESTATIONS OF TRIGGERED PAST INCIDENTS
NOT PRESENT.

LOOKS 'OUT OF IT.'

IN A TRANCE.

IN WRONG PLACE AND WRONG TIME.

CAN'T STUDY.

CAN'T TRAIN.

ACCIDENT PRONE.

RED ZONE.

11.  NON-COMPREHENDED TERMS AND ACTIONS.  The reason these are eleventh in importance is that when the client has non-comprehended terms and actions, they will not run the processes correctly.  Worse, they will add tremendous confusion and potential upsets in the session.

If there are too many non-comprehended terms and actions, the client will not return for processing.

It is vital that the client comprehend what is going on in sessions and what you are doing.  If there are too many non-comprehended terms and actions, the client will feel totally overwhelmed, then extremely stupid.  They will not make any gains and may well refuse to ever get processing again.

MANIFESTATIONS OF NON-COMPREHENDED TERMS AND ACTIONS
FEELS STUPID.

BAD INDICATORS.

CAN'T ANSWER PROCESS QUESTIONS.BLANK LOOK ON FACE.

YAWNING.

PROTESTY.

WANTS TO LEAVE.

DISLIKES YOU.

DISLIKES P.L.I.

DISLIKES PROCESSING.

FEELS UNCONSCIOUS.

SAD.

UNHAPPY.

GLUM.

12. SOMETHING GONE ON TOO LONG.  The reason this is number twelve is that the client has won at something, or ended a game or relationship but has not acknowledged that it has ended, thus overruns.  This sets up a feeling of resistance and, ultimately, resentment and finally, protest.

When something goes on too long, the life is withdrawn and there is a feeling of grinding and hopelessness.  This shows up on the Attention Bit Locator as the Resistance Value reading stuck above 4.0.

When a process goes past the Cause Indicator point, you have run the process too long.  This shows up as no-change, Resistance Value rising above 4.0 and sticking, and the client looking grim.

Sometimes you'll run into an area that has been processed for too long.  I once had a client who had been in therapy and been running a rape incident for three years.  She had blown the incident in the first session, and the next 1000 hours were a waste of time and money.  Worse, it made her believe she couldn't handle her case or vanish anything.  This transferred into her life and she felt continuously overwhelmed and unhappy.

She lived her life the way she ran her incidents -- everything was an ordeal, nothing was fun, nothing made her better.

MANIFESTATIONS OF SOMETHING GONE ON TOO LONG
NO INTEREST.

RESISTANT.

SESSION IS AN ORDEAL.

LIFE IS AN ORDEAL.

GRIM.

GRINDING AT EVERYTHING THEY DO.

PROTESTY.

HIGH STUCK RESISTANCE, 4.0 OR ABOVE.

NO GAINS.

NO CAUSE INDICATORS.

NO LIFE.

All processors and clients should be Clean Slated on this bulletin.  You can save a client thousands of hours by correct application of the correct handling at the correct time.

Processors must know, verbatim, the Twelve Vital Fundamentals and their manifestations, in their correct order.

Strict adherence to this bulletin will guarantee your clients get massive wins in their sessions and life, and your own certainty, confidence, and competency in handling clients will expand tremendously.
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� P.L.I. (Power Leadership International) – область технологии практического Ноледжизма, применяемая для исправления недостатков в деятельности фирм и корпораций.


� оверран (overrun)– продолжение процесса дальше оптимальной точки. Оверран приводит к ухудшению состояния клиента и понижнию уровня эмоционального тона.


� КЯ – конечные явления. Термин конечные явления используется для обозначения показателей (включая внешний вид и настроение человека; изменения. наблюдаемые в человеке или в том, как он справляется с окружающей средой; возникшие у него осознания о жизни и т. д.). Данные показатели присутствуют когда процессинг полностью и правильно завершен.


� Показатель Сопротивления – Ручка Тонов Стандартного Локатора Единиц Внимания (прототип кожного гальванометра, электропсихометра, Е-метра).
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