ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ ПРОЦЕССИНГА
В работе с клиентами процессоры сталкиваются главным образом с двумя проблемами: (1) какие процессы проводить и (2) когда их проводить. Надо учитывать, что есть определенные ключевые шаги, которые обязательно следует проработать в правильной последовательности. Каждый раз, когда нарушаются эта последовательность, состояние клиента начинает ухудшаться, и он не может продолжать процессинг.

Совершенная технология требует совершенной истины - правильных и точных кто, что, где, когда, как, почему и уровня настроения. Если эти вещи присутствуют, то вы неуклонно будете добиваться успеха, и ваша уверенность будет неуклонно возрастать.

Неправильное применение технологии неминуемо ведет к появлению неверных данных у клиента, в результате его состояние ухудшается, он становится «меньше» и теряет доверие к процессору.

Самый важный результат процессинга – нахождение ИСТИНЫ. Когда клиент находит истину, когда он ею «проникается» и может ею обладать, в этот момент он находится на вершине Зеленой Зоны. Чем меньше истины будет во время сессии, тем ниже по зонам будет находиться клиент.

Лже-технологии легко обнаружить: в них слишком много неверных данных. Люди не доверяют подобным технологиям и технологам, и не пользуются их услугами.

ДВЕНАДЦАТЬ ФУНДАМЕНТАЛЬНЫХ ОСНОВ ПРОЦЕССИНГА
Есть двенадцать жизненно важных областей, которые следует полностью прояснить. Если какая-то из них не улажена, в ней остается заряд и кейс терпит неудачу. Эти области перечислены в порядке убывающей значимости, и должны улаживаться в приведенной последовательности. Процессоры должны знать эти двенадцать областей как свои пять пальцев и мастерски использовать их для улаживания и достижения Хороших Показателей на каждом этапе.

Ниже приводятся эти двенадцать фундаментальных областей:

1. ВЫ. 

2. ОБЛАСТЬ СТРАХА. 

3. ОПЫТ ВОСХОЖДЕНИЯ. 

4. НЕВЕРНЫЕ ОТВЕТЫ. 

5. КРУШЕНИЕ ПАРАДИГМ *. 

6. ПОСТОЯННОЕ НАГРОМОЖДЕНИЕ ПРОБЛЕМ. 

7. УТАИВАНИЯ. 

8. ВРЕДНЫЕ ПОСТУПКИ. 

9. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО ПОСТОЯННО НЕГАТИВНО ПРОЦЕССИРУЕТ ЧЕЛОВЕКА. 

10. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ЧТО РЕАКТИВИЗИРУЕТ ПРОШЛЫЕ ИНЦИДЕНТЫ. 

11. НЕПОНЯТЫЕ СЛОВА ИЛИ ДЕЙСТВИЯ. 

12. ЧТО-ТО, ПРОДОЛЖАЮЩЕЕСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО. 

Любые из этих двенадцати пунктов могут оказаться неулаженными и свести на нет успех сессии. Очевидно, что у большинства клиентов почти все эти области не в порядке. Поэтому первое, что вам следует предпринять начиная работу с новым человеком - поочередно уладить каждую из этих областей.
На более низких уровнях нас будут интересовать только те типы процессов, которые снимут рестимуляцию (de-access). То есть снимут заряд (de-access) с нынешней жизни и доведут клиента до Зеленой Зоны. Основные процессы следует проводить только тогда, когда клиент будет к ним готов.

Понадобилось тридцать пять лет и сотни тысяч часов процессинга с десятками тысячами людей для того, чтобы понять верную последовательность, представленную здесь. Единственно правильное решение - использование правильной технологии в правильно выбранной области.

Когда человек находит истину, с ним происходят особые явления. Они описаны в бюллетене по Причинным Показателям (человек обретает большую степень причинности). (Cause Indicators)
Плохая технология проявляется как плохие показатели, или тем, что человек становится следствием (effect indicators).

Для того чтобы быть процессором высшего класса (т. е. мастером) необходимо быть истиной, действовать с истиной и обладать истиной. Это требует немалой смелости и высокого уровня честности.

ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ
1. ВЫ.
Причина тому, что это понятие является наиважнейшей фундаментальной основой - то, что вы есть точка-источник всей вашей жизни и всего что с ней связанно. Если эта точка-источник не проявляет себя в полной мере, тогда все остальное тоже будет ущербным.

Если вы не можете полностью что-либо определить, тогда Вы не можете быть этим, делать это или обладать этим.

«Я» - это понятие, которое для большинства людей связано с наибольшим количеством заблуждений. Это то, что вводит людей в наибольшее замешательство, так как у каждого имеется иная (нередко ошибочная) система убеждений относительно понятия «Я».

Если человек не прояснил полностью слово «Я», то у него наблюдаются замешательство, глупость, заблуждения, ненависть, отрицательные эмоции, разочарования, конфликты, скрытые расчеты, огромные трудности в общении, обман и бесчестие. Он впадает в зависимость и неподвижность, его самость ограниченна. Его охватывают страх, постигают неудачи, смятение, он не способен к длительной концентрации внимания (либо вовсе не может сосредоточиться), становится застенчивым. Для него характерно значительное ограничение жизненных сил и способностей действовать, размера игр, уровней достижения, ощущений, удовольствий, способностей и верности восприятия, что в совокупности ведет к жизненным проявлениям в Красной и Желтой Зонах бытия. Когда встречаются двое или более людей, не понимающих что такое «Я», это приводит к обострению вышеперечисленных явлений, и следовательно, к широкому распространению подобных явлений.

Это одна из основных причин, из-за которой образование на нашей планете малоэффективно.

Без полного и глубокого понимания «Я» вы столкнетесь с огромными преградами, пытаясь понять и постичь любые другие слова, предметы или действия. Способность видеть и обладать истиной будет значительно подорвана, потому что вы не сможете видеть верных кто, что, где и когда и испытывать более высокие уровни настроения. Ваше восприятие и  способность "пронизвать" пространство будут ограничены Желтой и Красной Зонами.

Человек не понимающий суть понятия «Я» пренебрегает своей истинной самостью. В этом случае его «Я» становится рабом внешних факторов и в результате его индивидуальности и индивидуальности других становятся важнее, чем его «Я».

ПРОЯВЛЕНИЯ, ВОЗНИКАЮЩИЕ ПО ПРИЧИНЕ
НЕПОНИМАНИЯ ИЛИ НЕПРАВИЛЬНОГО 
ПОНИМАНИЯ «Я» 

· НЕУВЕРЕННОСТЬ В СЕБЕ 

· НИЗКАЯ САМООЦЕНКА 

· НИЗКОЕ САМОУВАЖЕНИЕ 

· НЕРЕШИТЕЛЬНОСТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ЗАНЯТЬ ПОЗИЦИЮ 

· НЕЖЕЛАНИЕ БРАТЬ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ СОЗДАВАТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ОБЛАДАТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ДЕЙСТВОВАТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ ИЗВЕСТНЫМ 

· НЕЖЕЛАНИЕ РАЗВИВАТЬСЯ 

· НЕЖЕЛАНИЕ СОСРЕДОТОЧИТЬСЯ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ПОСВЯТИТЬ СЕБЯ ЧЕМУ-ТО КОНКРЕТНОМУ 

· НЕЖЕЛАНИЕ РУКОВОДИТЬ 

· ПОСТОЯННОЕ ОТКЛАДЫВАНИЕ 

· НЕПРЕРЫВНЫЕ БЕССМЫСЛЕННЫЕ РАЗГОВОРЫ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ СОВЕРШИТЬ ВЫБОР 

· ОТСУТСТВИЕ КОНЦЕНТРАЦИИ 

· БЕСХАРАКТЕРНОСТЬ 

· ОЩУЩАЕТ СЕБЯ НИКЕМ 

· ОТСУТСТВИЕ ИНДИВИДУАЛЬНОСТИ 

· ОТСУТСТВИЕ ДИНАМИЗМА 

· НЕ ОБЩАЕТСЯ 

· ПЛОХОЕ УМЕНИЕ СЛУШАТЬ 

· ОЧЕНЬ ПЛОХО УСВАИВАЕТ ИНФОРМАЦИЮ 

· ОЧЕНЬ ПЛОХО ЗАПОМИНАЕТ 

· ОЧЕНЬ ПЛОХО ПОНИМАЕТ ПРОЧИТАННОЕ 

· НЕУМЕЛОЕ ОБРАЩЕНИЕ С ЛЮДЬМИ 

· ПЛОХИЕ ВЗАИМООТНОШЕНИЯ 

· МНОГО СПОРИТ 

· ОЧЕНЬ ЖАДНЫЙ 

ТЕЛЕСНЫЕ ПРОЯВЛЕНИЯ 

· УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА 

· ВЫГЛЯДИТ ГРУСТНЫМ 

· НЕВЕСЕЛЫЙ 

· ИМЕЕТ ПРИШИБЛЕННЫЙ ВИД 

· ОТСУТСТВИЕ УДОВОЛЬСТВИЯ 

· ДВИЖЕТСЯ И ДЕЙСТВУЕТ ТАК, БУДТО ЖИЗНЬ - ТЯЖКОЕ НАКАЗАНИЕ 

· МЕДЛИТЕЛЬНЫЕ ДВИЖЕНИЯ И ДЕЙСТВИЯ 

· ПУСТОЙ ВЗГЛЯД 

· МАЛО СМЕЕТСЯ 

· ОЧЕНЬ СЕРЬЕЗНЫЙ ВИД 

· БЕЗЖИЗНЕННОСТЬ 

· ЗАТОРМОЖЕННЫЕ ДЕЙСТВИЯ 

· ВОРЧИТ, ВЫРАЖАЕТ НЕДОВОЛЬСТВО И ВЗДЫХАЕТ, ДЕЛАЯ ЧТО-ЛИБО В ПРИСУТСТВИИ ДРУГИХ (как будто говоря "Посмотрите как я мучаюсь, до чего же мне, бедняге, тяжко. О, Господи!")

2. ОБЛАСТЬ СТРАХА 
Это вторая по важности область, и это объясняется тем, что если у клиента есть область страха, тогда он не захочет быть «здесь и сейчас». Если вы пытаетесь уладить область, 
которая содержит в себе страх, клиент будет неспособен удерживать свои достижения. Существует огромное множество областей страха, но какая из них наиболее важная? 

А. СТРАХ БЫТЬ САМИМ СОБОЙ.

Б. Все, что может быть связано с сессией: 

· Процессор 

· Комната 

· Вещи в комнате 

· Локатор Единиц Внимания  (КГР)
· Задавание вопросов 

· Подтверждения 

· Обращение к другому человеку 

· Стул 

· Стол 

· Процесс 

· Используемые термины 

· Договоренность о встрече 

· Необходимость приходить вовремя 

Б. Следующие области также могут 
     потребовать проработки

· Персонал 

· Руководители 

· Книги 

· Алан С Уолтер 

· Семинары 

· Практические занятия 

· Планирование Жизни 

· Время 

В. Следующую область страха составляют схожие      практики: 

· Психотерапевты 

· Доктора 

· Пациенты 

· Технологии 

· Персонал 

· Руководители 

· Лидеры 

· Термины 

· Процессы 

· Инциденты 

· Негативные процессы 

· Состояния восхождения 

Г. Следующая область: Связи в настоящем времени 

· Жена 

· Муж 

· Дети 

· Подруга 

· Друг 

· Начальник на работе 

· Сослуживец 

· Соратник 

· Игры 

· Правила 

· Игроки 

· Оппоненты 

· Страхи, связанные с работой 

· Закрытие 

· Публичные выступления 

· Просьбы о деньгах 

· Успех 

· Богатство 

Любой страх представляет собой область отторжения для человека и может погубить его жизнь. Человек, у которого нет ни одной области страха, будет свободным и эффективным.
По мере того, как вы улаживаете области страха у человека, вы заметите, что многие другие жизненно важные вещи также урегулируются.

ПРОЯВЛЕНИЯ СТРАХА 

· ОПОЗДАНИЯ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ ОРИЕНТИРОВАТЬСЯ ВО ВРЕМЕНИ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ ОРИЕНТИРОВАТЬСЯ В ПРОСТРАНСТВЕ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ УПРАВЛЯТЬ ЭНЕРГИЕЙ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ УПРАВЛЯТЬ СИЛОЙ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ВЕЩАМИ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ЛЮДЬМИ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ ОБРАЩАТЬСЯ С ДЕНЬГАМИ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ БЫТЬ ПОЛНОСТЬЮ В СЕССИИ 

· ОТКЛАДЫВАЕТ СЕССИИ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ОБЩАТЬСЯ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ ПРОЦЕССОРУ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ ПЛАНИРОВЩИКУ ЖИЗНИ 

· НЕЖЕЛАНИЕ РАБОТАТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ПРОИЗВОДИТЬ 

· НЕЖЕЛАНИЕ БЫТЬ ИЗВЕСТНЫМ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ДОБИВАТЬСЯ УСПЕХА 

· НЕЖЕЛАНИЕ ПРОХОДИТЬ ПОЛНОЕ ОБУЧЕНИЕ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ЗНАТЬ ЧТО-ТО ДОСКОНАЛЬНО 

· НЕЖЕЛАНИЕ СТАНОВИТЬСЯ МАСТЕРОМ 

· НЕЖЕЛАНИЕ ДОВЕРЯТЬ САМОМУ СЕБЕ 

следующая по значимости область: 
3. ОПЫТ ВОСХОЖДЕНИЯ

Это следующая важная область, потому что это также одна из ключевых областей страха. Когда у человека резко повышается уровень осознания, он часто начинает замечать слишком много областей, которые требуют проработки и улаживания. На него внезапно обрушивается слишком много истины, а это вызывает сильный страх. У человека нет необходимых понятий, чтобы это выразить, а также нет умений для того, чтобы исправить то, что он видит. В результате, он начинает притягивать старые «решения», чтобы справиться с проблемами. А ведь именно эти старые «решения» изначально и привели человека к потере осознанности и способностей.

Существует два важных аспекта улаживания прошлых опытов восхождения. Первый: реабилитируя опыт восхождения и позволяя человеку полностью это пронизывать (permeate) и обладать, вы дадите ему огромную уверенность и стабильность относительного того, кем и чем он или она действительно является.
Второй важный аспект состоит в том, что вы помогаете человеку увидеть вещи, которые он бессознательно создает и которые предопределяет его нынешнее существование.

ПРОЯВЛЕНИЯ ОПЫТА ВОСХОЖДЕНИЯ

· ОЧЕНЬ ВЫСОКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ, ЗА КОТОРЫМИ СЛЕДУЮТ КРАЙНЕ НИЗКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ 

· ДУХОВНОЕ ПЕРЕЖИВАНИЕ СВОЕЙ БЕЗГРАНИЧНОСТИ 

· ОЧЕНЬ ВЫСОКИЙ УРОВЕНЬ ВОСПРИЯТИЯ 

· НЕСПОСОБНОСТЬ УЛАЖИВАТЬ СИТУАЦИИ 

· НЕРАЗРЕШИМЫЕ ПРОБЛЕМЫ 

· НЕКОТОРЫЕ ОБЛАСТИ ЖИЗНИ НАХОДЯТСЯ В ЗЕЛЕНОЙ ЗОНЕ 

· НЕКОТОРЫЕ ОБЛАСТИ ЖИЗНИ НАХОДЯТСЯ В КРАСНОЙ ЗОНЕ 

· РЕЗКОЕ ПОВЫШЕНИЕ УРОВНЯ ОСОЗНАНИЯ 

· УРОВЕНЬ ЭНЕРГИИ ЗНАЧИТЕЛЬНО ПРЕВОСХОДИТ УРОВЕНЬ ОСОЗНАНИЯ 

· ДЕПРЕССИИ 

· УТРАЧЕННЫЕ ИГРЫ 

· КОНЕЦ ИГР 

· НЕ ЗНАЕТ, ЧТО С СОБОЙ ДЕЛАТЬ 

· ФАНАТИЧНО ИЩЕТ ЗНАНИЙ 

· РЕЗКОЕ ПРОБУЖДЕНИЕ СПОСОБНОСТЕЙ

 

4. НЕВЕРНЫЕ ОТВЕТЫ 
Этот пункт важен потому, что неверные ответы - это то, на основе чего человек строит свою жизнь. Если вы их не обнаружите и не поможете человеку найти правильные ответы, тогда его жизнь не изменится и он будет продолжать действовать на низком уровне бытия. 

Неправильные ответы порождают дополнительные вопросы, которые влекут за собой последующие неправильные ответы и так далее. Когда это происходит, клиент сильно интровертируется (замыкается и уходит в себя) и у него появляются отрицательные эмоции.
Интровертность (замкнутость) – верный признак большого количества неверных ответов.

Хронические отрицательные эмоции – верный признак большого количества неправильных ответов.

Человек, постоянно занимающийся самопроцессингом перегружен чрезмерным количеством неверных ответов.

Неверные ответы могут быть причиной отказа человека от дальнейшего процессинга, особенно, если сессия дала ему почву для новых неправильных ответов.

ПРОЯВЛЕНИЯ НЕПРАВИЛЬНЫХ ОТВЕТОВ

· РАЗОЧАРОВАНИЯ - ОТРИЦАТЕЛЬНЫЕ ЭМОЦИИ 

· НЕ ХОЧЕТ ПРОХОДИТЬ ПРОЦЕССИНГ 

· УСТАЛОСТЬ 

· НЕ ДОБИВАЕТСЯ УСПЕХА В ЖИЗНИ 

· ВСЕ ВНИМАНИЕ ОБРАЩЕНО ВНУТРЬ СЕБЯ 

· ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА К ЖИЗНИ – ОЩУЩАЕТ СЕБЯ В ЛОВУШКЕ 

· ПОСТОЯННО ХОЧЕТ БЫТЬ В ДРУГОМ МЕСТЕ 

· НЕРЕШИТЕЛЬНОСТЬ 

· НЕУВЕРЕННОСТЬ 

· НЕ МОЖЕТ НАХОДИТЬСЯ В СЕССИИ ДАЖЕ ВО ВРЕМЯ СЕССИИ 

· ПРОБЛЕМЫ С ЛЮДЬМИ 

· ОКАЗЫВАЕТСЯ В НЕПРАВИЛЬНОМ МЕСТЕ В НЕПОДХОДЯЩЕЕ ВРЕМЯ 

· НЕПРАВИЛЬНЫЕ КТО 

· НЕПРАВИЛЬНЫЕ ЧТО 

· НЕПРАВИЛЬНЫЕ ИГРЫ 

· ПОСТОЯННО НАХОДИТСЯ В ЗАТУМАНЕННОМ СОСТОЯНИИ 

· СЕССИЯ НЕ ИДЕТ НОРМАЛЬНО 

· ХРОНИЧЕСКИЕ НИЗКИЕ УРОВНИ НАСТРОЕНИЯ 

· ДАЕТ НЕАДЕКВАТНЫЕ ОТВЕТЫ НА ВОПРОСЫ ПРОЦЕССА 

· НЕ БЕРЕТ ОТВЕТСТВЕННОСТИ ЗА СВОЮ ЖИЗНЬ 

· НЕ ХОЧЕТ ЛИДИРОВАТЬ 

· НЕ ХОЧЕТ «НОСИТЬ ШЛЯПУ» (ВЫПОЛНЯТЬ СВОЮ РОЛЬ) 

· НЕ ХОЧЕТ УЧИТЬСЯ 

5. КРУШЕНИЯ ПАРАДИГМЫ
Это пятая по важности область. Человек живет свою жизнь негативным образом из-за прошлых крушений парадигм. У него исключительно негативное восприятие, из-за чего он отрицательно процессирует свою среду и окружающих его людей. Крушения парадигм причиняют разочарования. Когда человек разочарован, его жизнь ухудшается. 

Неулаженные разочарования могут погубить жизнь человека и его друзей. Люди на этом уровне не могут быть дружелюбными, и это делает их жизнь нелегкой.

Свобода от разочарований и крушений парадигм позволяют человеку действовать на уровне Зеленой Зоны бытия.

ПРОЯВЛЕНИЯ КРУШЕНИЯ ПАРАДИГМЫ

· ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА К ЖИЗНИ ИЛИ К СЕССИИ 

· ВРАЖДЕБНОСТЬ 

· ГРУСТЬ 

· НЕУСТРОЕННОСТЬ ЖИЗНИ 

· УГРЮМОЕ ИЛИ УНЫЛОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА 

· СМЕЕТСЯ МАЛО ИЛИ НЕ СМЕЕТСЯ ВООБЩЕ 

· ПОСТОЯННЫЙ СТРЕСС 

· ОЩУЩАЕТ СЕБЯ СТАРЫМ 

· ПЛОХИЕ СПОСОБНОСТИ ОБЩАТЬСЯ 

· ОБРЫВАЕТ ОБЩЕНИЕ 

· ДЕГРАДИРОВАННЫЕ ИГРЫ 

· ОТКАЗЫВАЕТСЯ ОБЩАТЬСЯ 

· ОТКАЗЫВАЕТСЯ УЧАСТВОВАТЬ 

· ОТКАЗЫВАЕТСЯ ВЫИГРЫВАТЬ 

· НЕ МОЖЕТ ВЫИГРАТЬ 

· ЗАМЕЧАЕТ ТОЛЬКО ПЛОХОЕ 

6. ПОСТОЯННЫЕ НАГРОМОЖДАЮЩИЕСЯ ПРОБЛЕМЫ 
Эта область - шестая по важности, потому что нагромождение проблем захватывает все внимание и жизненную силу человека. Из-за неспособности решить нанизанные друг на друга проблемы у клиента отсутствуют улучшения кейса.

   ПРОЯВЛЕНИЯ ПОСТОЯННО 
   НАГРОМОЖДАЮЩИХСЯ ПРОБЛЕМ

· ПОСТОЯННО ГОВОРИТ ОБ ОДНОМ И ТОМ ЖЕ ЧЕЛОВЕКЕ ИЛИ ОБЪЕКТЕ 

· НЕ ЧУВСТВУЕТ УЛУЧШЕНИЯ ПО ОКОНЧАНИИ СЕССИИ 

· НЕТ ПРОДВИЖЕНИЙ КЕЙСА 

· ЖИЗНЬ – ЭТО ПРОБЛЕМА 

· СЕССИИ – ЭТО ПРОБЛЕМА 

· ВЫ – ПРОБЛЕМА 

· УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА 

· МАЛО СМЕЕТСЯ 

· ОЩУЩЕНИЕ БЕЗНАДЕЖНОСТИ 

· ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ЖЕРТВОЙ 

· НЕГАТИВНО СМОТРИТ НА ЖИЗНЬ 

· ОТСУТСТВИЕ ПОБЕД 

· ОТСУТСТВИЕ ОЗАРЕНИЙ 

· ОТСУТСТВИЕ ХОРОШИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ 

· ВСЯ ЖИЗНЬ – ПРОБЛЕМА 

7. УТАИВАНИЯ 
Это седьмой по важности пункт, потому что часто источником шести вышеперечисленных пунктов бывает одно или больше утаиваний.

Утаивания содержат огромное количество страха, стыда, замешательства, сожалений и вины. Это то, из-за чего человек должен «замаскироваться» и отрицать свою Самость.

Человек, у которого есть утаивания, не может достичь высоких состояний бытия, так как эти состояния требуют цельности «Я».

Именно из-за УТАИВАНИЙ клиент будет отказываться от прохождения процессинга. Для большинства людей нежелание проходить процессинг объясняется страхом перед тем, что их прошлые поступки будут раскрыты.

Человек, у которого есть утаивания, становится очень критичным по отношению к другим – ведь он никому не может доверять настолько, чтобы рассказать о своих утаиваниях. Можно безошибочно определить, что у человека имеются утаивания, по тому как он критикует других за то, что те находятся в столь низком состоянии.

    ПРОЯВЛЕНИЯ УТАИВАНИЙ

· КРАЙНЯЯ КРИТИЧНОСТЬ 

· ПОСТОЯННЫЕ РАЗОЧАРОВАНИЯ 

· ЛЕГКО РАЗОЧАРОВЫВАЕТСЯ 

· УСТАЛОСТЬ 

· ЗЕВАЕТ 

· НЕ МОЖЕТ СМОТРЕТЬ В ГЛАЗА 

· ЗАМЕЧАЕТ ТОЛЬКО ПЛОХОЕ 

· ИЩЕТ ПРОБЛЕМЫ У ДРУГИХ 

· В СЕССИИ ПОВЕРХНОСТЕН 

· НЕ ВХОДЯТ ЛЕГКО В СЕССИЮ 

· ЗАСТРЯВШАЯ СТРЕЛКА НА ЛОКАТОРЕ ЕДИНИЦ ВНИМАНИЯ 

· НЕ ХОЧЕТ ЗНАТЬ 

· ПРОБЛЕМЫ С ОБУЧЕНИЕМ 

· ОБРЫВАЕТ ОБЩЕНИЕ 

· НЕРВОЗНОСТЬ 

8. ВРЕДНЫЕ ПОСТУПКИ 
Они находятся на восьмом по важности месте, так как они блокируют восприятие, возможность прияобретать знания, способность пронизывать пространство, обладать и быть причиной. Если человек не осознает своих вредных поступков, то это будет препятствовать его восхождению по зонам бытия.

В первую очередь, следует обрабатывать вредные действия, которые постоянно повторяются: именно они приводят к тому, что человек притягивает к себе наказания и постоянно создает опасную атмосферу в которой доминирует невротический, им же созданный страх.

Страх наказания или боязнь быть осмеянным за совершение какого-либо поступка – одна из важнейших причин, из-за которой человек боится быть самим собой; в результате, он должен скрываться и маскироваться.

    ПРОЯВЛЕНИЯ ВРЕДНЫХ ПОСТУПКОВ

· ПОСТОЯННЫЕ ЖАЛОБЫ О КОМ-ЛИБО ИЛИ О ЧЕМ-ЛИБО 

· ЯВЛЯЕТСЯ СЛЕДСТВИЕМ 

· НИЩЕТА 

· ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ЖЕРТВОЙ 

· ПОДВЕРЖЕННОСТЬ К НЕСЧАСТНЫМ СЛУЧАЯМ 

· СИЛЬНО ФИКСИРОВАН В КРАСНОЙ ЗОНЕ 

· НЕСЧАСТЕН 

· РАЗРУШИТЕЛЬНЫЕ ИГРЫ 

· ОЖИДАЕТ НАКАЗАНИЙ 

· НЕУДАЧНИК 

· НЕ ЯВЛЯЕТСЯ ПРИЧИНОЙ 

· БОИТСЯ ДОБИВАТЬСЯ УСПЕХА 

· КРАЙНЕЕ ОТРИЦАНИЕ 

 

9. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ПОСТОЯННО ПРОЦЕССИРУЮЩЕЕ ЧЕЛОВЕКА 
Это девятая область по значению, так как новые способности и прогресс кейса клиента могут быть серьезно подорваны кем-либо или чем-либо, что оказывает на него негативное действие.

Основной процесс, проводимый негативным процессором – это внедрение неправильных ответов, ложных восприятий, неправильных кто, что, где, когда, как, почему и настроения. Основное орудие негативного процессора – ложь.

    ПРОЯВЛЕНИЯ ВОЗДЕЙСТВИЙ 
    ОТРИЦАТЕЛЬНЫХ ПРОЦЕССОРОВ

· ПОТЕРЯ ДОСТИЖЕНИЙ 

· ЭФФЕКТ "АМЕРИКАНСКИХ ГОРОК" 

· ПОСТОЯННО ПОВТОРЯЮЩИЕСЯ ПРОБЛЕМЫ 

· КЛИЕНТ ПОСТОЯННО СОЗДАЕТ БУДУЩИЕ ПРОБЛЕМЫ И ПЛОХИЕ СОСТОЯНИЯ 

· КЛИЕНТ НЕ ДОБИВАЕТСЯ ПОБЕД В ЖИЗНИ 

· КЛИЕНТ НЕ ДОБИВАЕТСЯ ПОБЕД В СЕССИИ 

· КЛИЕНТ ПРЕБЫВАЕТ В НЕПОДВИЖНОСТИ 

· КЛИЕНТ В ЗАМЕШАТЕЛЬСТВЕ 

· КРУШЕНИЕ МЕЧТАНИЙ 

· ПОТЕРЯ ИГР, ПОТЕРЯ УСТРЕМЛЕНИЙ 

· ПОТЕРЯ ЖИЗНЕРАДОСТНОСТИ 



10. КТО-ТО ИЛИ ЧТО-ТО, ВЫЗЫВАЮЩИЕ У КЛИЕНТА РЕАКТИВАЦИЮ (РЕСТИМУЛЯЦИЮ) 
ПРОШЛЫХ БОЛЕЗНЕННЫХ ИНЦИДЕНТОВ 
Это десятый по важности пункт, так как человек может очень сильно рестимулироваться по причине реактивизировации прошлых травматических инцидентов. В окружении человека, в его уме и духовном пространстве содержится слишком много неправды.

Травматические инциденты прошлого обладают властью над человеком. Они могут заставить человека делать вещи, которых он делать не хочет. Реактивация этих инцидентов может оказаться крайне разрушительной для него.

    ПРОЯВЛЕНИЯ РЕАКТИВАЦИИ ПРОШЛЫХ ИНЦИДЕНТОВ

· НЕ ПРИСУТСТВУЕТ 

· ПЫТАЕТСЯ УЛИЗНУТЬ 

· НАХОДИТСЯ В ТРАНСЕ 

· ОКАЗЫВАЕТСЯ В НЕПРАВИЛЬНОМ МЕСТЕ В НЕПОДХОДЯЩЕЕ ВРЕМЯ 

· НЕ МОЖЕТ УЧИТЬСЯ 

· НЕ МОЖЕТ ПРОХОДИТЬ ТРЕНИНГ 

· СКЛОННОСТЬ К ТРАВМАМ 

· НАХОДИТСЯ В КРАСНОЙ ЗОНЕ 


11. НЕПОНЯТЫЕ СЛОВА И ДЕЙСТВИЯ 
Это одиннадцатый по важности пункт, так как если у человека есть непонятые слова и действия, то он не будет правильно выполнять процесс. Более того, это внесет в сессию замешательство и всевозможные разочарования.

Если клиент столкнулся с слишком большим количеством непонятых слов или действий, тогда он не придет в следующий раз на процессинг.

Очень важно, чтобы клиент понимал, что происходит во время сессии и что именно вы делаете. Обилие непонятных слов и действий приводит клиента в замешательство, из-за чего он почувствует себя глупым. Он не добьется улучшения, и, вполне возможно, вообще откажется проходить процессинг.

    ПРОЯВЛЕНИЯ НЕПОНЯТЫХ СЛОВ И ДЕЙСТВИЙ

· ОЩУЩАЕТ СЕБЯ ТУПЫМ 

· ПЛОХИЕ ПОКАЗАТЕЛИ 

· НЕ МОЖЕТ ОТВЕТИТЬ НА ВОПРОСЫ ПРОЦЕССА, 

· ТУПОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА 

· ЗЕВАЕТ 

· ПРОТЕСТУЕТ 

· ХОЧЕТ УЙТИ 

· ИСПЫТЫВАЕТ К ВАМ НЕПРИЯЗНЬ 

· ИСПЫТЫВАЕТ НЕПРИЯЗНЬ К ПЛАНИРОВАНИЮ ЖИЗНИ 

· НЕ НРАВИТСЯ ПРОЦЕССИНГ 

· НАХОДИТСЯ В ПОЛУСОЗНАТЕЛЬНОМ СОСТОЯНИИ 

· ГРУСТНЫЙ 

· НЕСЧАСТЛИВ 

· УНЫЛЫЙ 

12. ЧТО-ТО, ДЛЯЩЕЕСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО 
Если человек выиграл в чем-то, окончил какую-то игру или взаимоотношение, но не признал факт окончания, то это приводит к "превышению" (overrun). У человека возникает сопротивление, затем возмущение и, в конце концов, протест.

Когда что-либо тянется слишком долго, жизнь убывает, и появляется ощущение пустоты и безнадежности. На Локаторе Единиц Внимания это проявляется как показания выше 4.0.

Когда какой-то процесс переходит за точку хороших показателей (т. н. конечного явления), это значит, что вы проводите процесс уже слишком долго. Это проявляется как отсутствие изменений, Показатель Сопротивления доходит до 4.0 и застывает, клиент при этом выглядит очень угрюмым.

Иногда вы можете наткнуться на область, которая процессировалась слишком долго. У меня была клиентка, которая проходила терапию, в ходе которой она проработала инцидент изнасилования. Она очистила инцидент от отрицательных зарядов на первой же сессии, и последующие 1000 часов оказались пустой тратой времени и денег. Это заставило ее поверить, что она не может справиться со своим кейсом и привести что-нибудь к исчезновению.

Свою жизнь она жила точно так же, как проходила инциденты в сессии: для нее все было в тягость, ничто не приносило радости и не улучшало ее состояния.

    ПРОЯВЛЕНИЯ ЧЕГО-ТО, ЧТО 
    ПРОДОЛЖАЕТСЯ СЛИШКОМ ДОЛГО

· ОТСУТСТВИЕ ИНТЕРЕСА 

· СОПРОТИВЛЕНИЕ 

· СЕССИЯ В ТЯГОСТЬ – ЖИЗНЬ В ТЯГОСТЬ 

· УГРЮМОЕ ВЫРАЖЕНИЕ ЛИЦА 

· ВОРЧИТ НЕЗАВИСИМО ОТ ЗАНЯТИЯ 

· ПРОТЕСТУЕТ 

· ВЫСОКОЕ СОПРОТИВЛЕНИЕ, ЗАСТЫВШАЯ СТРЕЛКА НА 4.0 И ВЫШЕ 

· КЕЙС НЕ ПРОГРЕССИРУЕТ 

· ОТСУТСТВИЕ ХОРОШИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ 

· БЕЗЖИЗНЕННОСТЬ 

Все процессоры и клиенты должны пройти Клин Слейт по этому бюллетеню. Вы можете сэкономить клиенту сотни тысяч часов, правильно используя верный подход в правильный момент. 

Процессоры должны знать как свои пять пальцев перечисленные Двенадцать Жизненных Основ и их проявления в правильном порядке.

Строгое следование этому бюллетеню обеспечит гарантированное достижение вашими клиентами больших побед в сессии и в жизни, а также в огромной степени увеличит вашу уверенность и компетентность в работе с клиентами.

АЛАН С. УОЛТЕР 


Август 1993.
Пересмотрено 21 Марта 1995 года.

